Załącznik nr 2 do Regulaminu przetargu nieograniczonego
na zbycie aparatu rentgenowskiego MultixPro II przetarg 
UMOWA Nr  /2018
zawarta w dniu ……2018 r. w Toruniu

(Wzór)

pomiędzy:

Wojskową Specjalistyczną Przychodnią Lekarską – Samodzielnym Publicznym Zakładem Opieki Zdrowotnej mającą siedzibę w Toruniu przy ul. gen. Jana Henryka Dąbrowskiego 1
REGON: 870405080, NIP: 956-19-45-688

wpisaną do Krajowego Rejestru Sądowego Nr rej. 0000002414

reprezentowaną przez:
Dyrektora - lek. med. Zbigniewa Leżucha

zwaną w dalszej części umowy Sprzedającym
a

z siedzibą w 

REGON: ………, NIP: ………….
wpisaną do:
reprezentowaną przez: 

zwaną dalej Nabywcą
§ 1

Przedmiotem umowy jest sprzedaż aparatu rentgenowskiego MultixPro, o numerze fabrycznym 1802, wyprodukowanego przez firmę SIEMENS w roku 2009.
§ 2

1. Wartość umowy wynosi:
………………………………………………………………………… zł brutto,

słownie: ……………………………………………………………………..zł

w tym podatek VAT ……………  według obowiązującej stawki ……..%.

2. Integralną część umowy stanowi oferta cenowa z dnia . . . . . . . . . .
§ 3

1. Nabywca nie zgłasza zastrzeżeń do stanu technicznego przedmiotu przetargu
i nie będzie wnosił z tego powodu żadnych roszczeń wobec Sprzedającego. 

2. Sprzedający wyda Kupującemu aparat RTG MultixPro niezwłocznie po zapłaceniu przez Nabywcę ceny nabycia określonej w § 2.
3. Nabywca ponosi wszelkie koszty związane z transportem aparatu RTG.

§ 4
1. Najemca wystawi Zamawiającemu fakturę VAT z 7 dniowym terminem płatności.
2. Zapłata za przedmiot zamówienia nastąpi przelewem na konto Sprzedającego:

Bank Gospodarstwa Krajowego Oddział w Toruniu
58 1130 1075 0002 6156 6820 0006.
§ 5

Jakakolwiek zmiana postanowień niniejszej umowy wymaga formy pisemnej w postaci aneksu, pod rygorem nieważności.

§ 6
W kwestiach nieuregulowanych postanowieniami niniejszej umowy mają zastosowanie przepisy ustawy Kodeks Cywilny.

§ 7
Umowę sporządzono w dwóch jednobrzmiących egzemplarzach, po jednym egzemplarzu dla każdej ze stron.
Załącznik do umowy: Oferta zakupu.
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